IealthLabs Care

Stanowisko: Key Account Manager
Twoj zakres obowigzkow

e  Wspolpraca z klinikami beauty, gabinetami trychologicznymi, gabinetami kosmetycznymi

e Aktywne pozyskiwanie nowych klientow

e Umiejetno$¢ nawigzywania i utrzymywania dlugotrwatych kontaktow handlowych

e Realizacja planéw sprzedazowych na powierzonym terenie

e Przygotowanie prezentacji dla potencjalnych klientow

¢ Handlowa wspoltpraca z osobami decyzyjnymi za proces zakupowy po stronie klienta

¢ Codzienna merytoryczna wspétpraca z lekarzami medycyny estetycznej, dermatologami,
kosmetologami oraz trychologami.

Nasze wymagania

e Udokumentowanej skuteczno$ci we wprowadzaniu na rynek nowych produktow

¢ Co najmniej dwoch lat doswiadczenia w sprzedazy do klinik beauty, i/lub gabinetow
kosmetycznych

e Wysokich kompetencji negocjacyjnych

e Dyspozycyjnosci, praca na duzym terenie (kilka wojewddztw)

e Umiej¢tno$cei pracy pod presja czasu

¢ Wielozadaniowo$¢, umiejetnos$¢ prowadzenia kliku projektow jednoczesnie

To oferujemy

e Atrakcyjne wynagrodzenie

e Stabilne zatrudnienie w szybko rozwijajace;j si¢ firmie, osiggajgcej widoczne sukcesy
komercyjne

e Ciekawe wyzwania i mozliwos$¢ rozwoju zawodowego

e Prywatng opiek¢ medyczng

e Kartge Multisport

e  Znizki na nasze produkty

e Otwarto$¢ na testowanie nowych rozwigzan

e  Wszelkie niezbedne narzedzia do pracy, tj. telefon, laptop, auto.

Aplikuj na: healthlabs.care/pl/praca



https://www.healthlabs.care/pl/praca

